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1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соотнесенных с планируемыми результатами освоения образовательной программы 
	Коды компетенции 
	Результаты освоения
	Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине

	ПК - 15
	Способностью к оценке затрат на обеспечение качества продукции, проведении маркетинга и подготовки бизнес-планов выпуска и реализации перспективной и конкурентоспособной продукции
	знать: 
- экономические основы производства и ресурсы предприятия (основные фонды, оборотные средства, трудовые ресурсы);
- понятия себестоимости продукции и классификации затрат на производство и реализацию продукции;
- способы разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, плана маркетинга;
уметь: 
- использовать методики оценки и современные способы группировки затрат по видам, местам формирования и центрам ответственности, методов калькулирования издержек производства и сбыта;
- применять способы разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга;
владеть: 
- навыками разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга;



2. Место дисциплины в структуре образовательной программы

Дисциплина «Коммерческая деятельность в животноводстве» входит в Блок 1 (вариативная часть, дисциплина по выбору) учебного плана подготовки бакалавра по направлению 36.03.02 «Зоотехния», профиль «Технология производства продуктов животноводства (по отраслям)».
Базируется на знании предшествующей дисциплин:
- экономика;
- организация и менеджмент.
Требования к входным знаниям и умениям обучающегося, необходимым для изучения дисциплины:
знать:
· экономические основы производства и ресурсы предприятия; 
уметь: 
· давать организационно-экономическую оценку технологиям по выращиванию с.-х. животных; 
владеть: 
· навыками работы с различными источниками информации, современными техническими средствами.
Дисциплины, для которых данная дисциплина является предшествующей:
- государственная итоговая аттестация.
Дисциплина изучается на 4 курсе в 8 семестре по очной форме обучения и 5 курсе в 9 семестре по заочной форме обучения.
3. Объем дисциплины и виды учебной работы
Общая трудоемкость дисциплины составляет 108 часов, 3 зачетные единицы.
	Вид учебной работы
	Очная форма обучения
	Заочная форма обучения

	
	семестры

	
	8
	9

	Аудиторные занятия (всего)
	54
	14

	В том числе:
	-
	

	Лекции
	30
	6

	Практические занятия (ПЗ)
	24
	8

	Самостоятельная работа (всего)
	54
	94

	В том числе:
	
	

	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям
	27
	71

	Самостоятельное изучение тем
	7
	

	Контрольная работа
	-
	23

	Реферат
	20
	-

	Вид промежуточной аттестации 
	зачет
	зачет

	Общая трудоемкость                                                     час
                                                                       
зач. ед.
	108
	108

	
	3
	3





4. Содержание дисциплины
4.1. Содержание разделов дисциплины

	№ п/п
	Наименование раздела дисциплины
	Содержание раздела

	1.
	Научные основы коммерческой деятельности в России
	    Основы коммерческой деятельности. Задачи и сущность управления коммерческой деятельностью. Принципы и методы управления коммерческой деятельностью предприятия. Функции коммерческой деятельности предприятия в условиях рынка и рыночной среды. Формирование коммерческой деятельности. 
    Коммерческая деятельность в сельском хозяйстве. Особенности сельскохозяйственного бизнеса. Развитие коммерческой деятельности в России. Классификация субъектов коммерческой деятельности. Организационно-правовые формы функционирования предприятия. Малые предприятия и их эффективность по сравнению с крупными предприятиями. Организационные формы объединения предприятий. Инфраструктура рынка в сфере товарного обращения средств производства. Типы моделей рынка.

	2.
	Методологические основы коммерческой деятельности в животноводстве
	    Содержание и принципы реализации коммерческих интересов на рынке товаров и услуг. Механизм регулирования и особенности проявления коммерческих интересов на товарном рынке. Факторы, определяющие состояние рыночной среды. Концепция коммерческой деятельности. Системный подход к коммерческой деятельности.  
    Формы сотрудничества в коммерческой деятельности в животноводстве. Сущность, виды и методы проведения коммерческих сделок. Выбор коммерческих партнеров в условиях конкуренции. Этапы и стадии заключения коммерческой сделки с участием сельскохозяйственных товаропроизводителей. Договор – основной документ коммерческой сделки. Франчайзинг: сущность, преимущества и недостатки. Договор франчайзинга. Права, обязанности и ответственность франчайзера. Возможности применения франчайзинга на предприятиях АПК. Факторинг. Товарообменные операции. 
     Риски в коммерческой деятельности и ее эффективность. Место и значение риска в коммерческой деятельности. Понятие риска и рискованных сделок. Потери от риска при осуществлении предпринимательских сделок. Классификация рисков. Коммерческий риск: понятие, виды. Факторы, способствующие возникновению риска в сельскохозяйственном предпринимательстве. Уровни (зоны) риска. Показатели, характеризующие уровни риска, критерий риска. Методы оценки рисков, их использование в предпринимательской деятельности сельскохозяйственных товаропроизводителей. Страхование рисков.

	3.
	Организация управления коммерческой деятельностью в животноводстве.
	     Задачи и сущность управления коммерческой деятельностью. Принципы и методы управления коммерческой деятельностью торгового предприятия. Функции и структура управления оптовых и розничных торговых предприятий. Управления и мотивация труда и персонала. Личность коммерсанта-предпринимателя в современных условиях. 
    Коммерческая работа на животноводческих предприятиях. Сущность и особенности коммерческой работы на животноводческих предприятиях. Организация продажи продукции животноводства. Инновационная деятельность в животноводстве. Новаторская деятельность предпринимателя. Отличительные особенности двух моделей предпринимательства: классическое (традиционное) и инновационное. Определение инноваций. Типичные изменения инноваций (И.Шумпетер). Классификация инноваций. Характеристика организационных форм инновационного предпринимательства. Оценка эффективности инновационных проектов.
      Сущность специализации, классификация отраслей. Формы и показатели специализации. Принципы сочетания отраслей. Пути и показатели концентрации производства. Производственные показатели бригады. Расчет необходимого объема производства продукции. Производственная программа растениеводства. Производственная программа животноводства. Организация полеводства. Организация кормопроизводства. Организация основных отраслей животноводства.

	4.
	Планирование сельскохозяйственного производства, бизнес-план предприятия.
	      Система, методы и организация планирования сельскохозяйственного производства. Перспективные планы. Годовые производственно-финансовые планы. Годовые производственные задания. Оперативное планирование на сельскохозяйственном предприятии.    
      Понятие, цель и примерная структура бизнес-плана. Изучение рынка в бизнес-плане. Планирование в отрасли животноводства. Особенности составления бизнес-плана сельскохозяйственными предприятиями. Становление предпринимательства в России.
      Формы и методы государственного воздействия на предпринимательскую деятельность. Поддержка малого предпринимательства. Сущность и виды стратегий в предпринимательстве. Характеристика основных методов выбора стратегии. Сущность, виды, методы и порядок осуществления коммерческих сделок.





4.2. Разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми (последующими) дисциплинами
	№
п/п

	Наименование обеспечиваемых (последующих) дисциплин
	Номера разделов данной дисциплины, необходимых для изучения обеспечиваемых (последующих) дисциплин

	
	
	1
	2
	3
	4

	1
	Государственная итоговая аттестация
	+
	+
	+
	+



4.3. Разделы дисциплин и виды занятий 
Очная форма обучения
	№
п/п
	Наименование раздела дисциплины
	Лекции
	Практические занятия
	СРС
	Всего
часов

	1.
	Научные основы коммерческой деятельности в России
	4
	2
	10
	16

	2.
	Методологические основы коммерческой деятельности в животноводстве
	6
	6
	12
	24

	3.
	Организация управления коммерческой деятельностью в животноводстве.
	10
	6
	16
	32

	4.
	Планирование сельскохозяйственного производства, бизнес-план предприятия.
	10
	10
	16
	36

	
	Итого 
	30
	24
	54
	108



Заочная форма обучения
	№
п/п
	Наименование раздела дисциплины
	Лекции
	Практические занятия
	СРС
	Всего
часов

	1.
	Научные основы коммерческой деятельности в России
	2
	-
	20
	22

	2.
	Методологические основы коммерческой деятельности в животноводстве
	2
	2
	22
	26

	3.
	Организация управления коммерческой деятельностью в животноводстве.
	2
	2
	24
	28

	4.
	Планирование сельскохозяйственного производства, бизнес-план предприятия.
	2
	2
	28
	32

	
	Итого 
	8
	6
	94
	108







4.4. Практические занятия

	№ п/п

	№ раздела дисцип-лины
	Тематика практических занятий 
	Трудоемкость, (час)

	
	
	
	очная форма
	заочная форма

	1
	1
	Виды предпринимательской деятельности в животноводстве. Производственное предпринимательство. Коммерческое предпринимательство. Финансовое предпринимательство. Консультационное предпринимательство. Виды консультирования. Методы консультирования.
	2
	-

	2
	2
	Создание собственного дела. Этапы открытия собственного предприятия. Государственная регистрация предпринимателей как непременное условие начала их предпринимательской деятельности. Классификация предприятий за рубежом по Берлу.
	6
	2

	3
	3
	Общее понятие о предпринимательском договоре.
Договор купли-продажи: содержание, порядок разработки, Особенности договора купли-продажи сельскохозяйственной продукции. Порядок, сроки и место исполнения обязательств по договору. Формулирование предпринимателем условий договора. Маркетинговый план.
	6
	2

	4
	4
	Разработка плана производства и организационный план. Определить риски деятельности предприятия.
	10
	2

	
	Итого
	24
	6



4.5. Примерная тематика курсовых проектов (работ) - не предусмотрены УП.

5. Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (очная форма обучения)
	№ п/п
	№ семестра
	Наименование раздела учебной дисциплины 
	Виды СРС
	Всего часов
	Вид контроля

	1
	8
	Научные основы коммерческой деятельности в России
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
	5
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Самостоятельное изучение тем дисциплины
	1
	

	
	
	
	Реферат
	4
	Защита реферата

	2
	
	Методологические основы коммерческой деятельности в животноводстве
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
	4
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Самостоятельное изучение тем дисциплины
	2
	

	
	
	
	Реферат
	6
	Защита реферата

	3
	
	Организация управления коммерческой деятельностью в животноводстве.
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
	10
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Самостоятельное изучение тем дисциплины
	2
	

	
	
	
	Реферат
	4
	Защита реферата

	4
	
	Планирование сельскохозяйственного производства, бизнес-план предприятия.
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
	8
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Самостоятельное изучение тем дисциплины
	2
	

	
	
	
	Реферат
	6
	Защита реферата

	ИТОГО часов в семестре:
	54
	



Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (заочная форма обучения)
	№ п/п
	№ семестра
	Наименование раздела учебной дисциплины 
	Виды СРС
	Всего часов
	Вид контроля

	1
	8
	Научные основы коммерческой деятельности в России
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
Самостоятельное изучение тем дисциплины
	16
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Контрольная работа
	4
	Контрольная работа

	2
	
	Методологические основы коммерческой деятельности в животноводстве
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
Самостоятельное изучение тем дисциплины
	18
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Контрольная работа
	4
	Контрольная работа

	3
	
	Организация управления коммерческой деятельностью в животноводстве.
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
Самостоятельное изучение тем дисциплины
	17
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Контрольная работа
	7
	Контрольная работа

	4
	
	Планирование сельскохозяйственного производства, бизнес-план предприятия.
	Проработка материала лекций, подготовка к занятиям, зачету
Самостоятельное изучение тем дисциплины
	20
	Собеседование, тестирование, зачет

	
	
	
	Контрольная работа
	8
	Контрольная работа

	ИТОГО часов в семестре:
	54
	



5.1. Учебно-методические материалы для самостоятельной работы

1. 	Коммерческая деятельность в животноводстве / Автор составитель: Зубарева Ю.В./ Методические указания для самостоятельной работы студентов очной и заочной формы обучения направления подготовки 36.03.02 «Зоотехния» профиль «Технология производства продуктов животноводства (по отраслям)». – Тюмень, ГАУ Северного Зауралья, 2017. – [Электронный ресурс], 25 стр.
3. Коммерческая деятельность в животноводстве / Автор составитель: Зубарева Ю.В / Методические указания и задания для контрольной работы студентов заочной формы обучения направления подготовки 36.03.02 «Зоотехния» профиль «Технология производства продуктов животноводства (по отраслям)». – Тюмень, ГАУ Северного Зауралья, 2017. – [Электронный ресурс], 20 стр.
5.2. Темы, выносимые на самостоятельное изучение:

Раздел 1.	Научные основы коммерческой деятельности в России.
1. Коммерческая деятельность в сельском хозяйстве. 
2. Особенности сельскохозяйственного бизнеса. 
3. Развитие коммерческой деятельности в России. 

Раздел 2.	Методологические основы коммерческой деятельности в животноводстве.
1. Коммерческий риск: понятие, виды. 
2. Факторы, способствующие возникновению риска в сельскохозяйственном предпринимательстве. 
Раздел 3.	Организация управления коммерческой деятельностью в животноводстве.
1. Инновационная деятельность в животноводстве. 
2. Новаторская деятельность предпринимателя. 
Раздел 4.	Планирование сельскохозяйственного производства, бизнес-план предприятия.
1. Поддержка малого предпринимательства. 
2. Сущность и виды стратегий в предпринимательстве.

	5.3. Темы рефератов:

1. Организация коммерческой деятельности в розничной торговле России.
2. Особенности развития франчайзинга как формы поддержки малого предпринимательства в России и зарубежных странах.
3.Методы исследования конъюнктуры потребительского рынка.
4.Прогнозирование рынка сбыта и основные методы прогнозирования.
5.Материально-техническая база коммерческого предприятия и ее влияние на эффективность коммерческой деятельности.
6.Типология предприятия розничной торговли по продаже потребительских товаров.
7.Формирование оптимального торгового ассортимента – основа эффективной коммерческой деятельности.
8.Планирование и организация закупок товаров.
9.Формирование коммерческих связей розничных торговых фирм на потребительском рынке.
10. Организационное и экономическое обеспечение управления коммерческой деятельностью.
11. Организация системы товароснабжения как основы торгово-технологического процесса.
12. Организация процесса продажи товаров.
13. Формирование инфраструктуры сервиса обслуживания покупателей в сфере розничной торговли.
14. Роль и развитие сервиса в розничной торговле.
15. Особенности развития коммерческой деятельности в оптовой торговле.
16. Организация коммерческой деятельности разных форм оптовой торговли в России и за рубежом.
17. Исследование рынков закупок и сбыта потребительских товаров в оптовой торговле.
18. Системный подход к формированию коммерческих связей в оптовой торговле.
19. Организация системы закупочной деятельности в оптовой торговой фирме.
20. Управление коммерческими операциями в оптовой торговле в процессе товародвижения.
21. Исследование и оптимизация ассортимента товаров для формирования ассортиментной политики фирмы.
22. Применение маркетинга в оптовой торговле.
23. Стимулирование розничной продажи.
24. Организация хозяйственных связей торговой фирмы с поставщиками и посредниками.
25. Роль рекламно-информационной работы в организации коммерческой деятельности.
26. Организация торговли на аукционе.
27. Организация и техника коммерческих операций на торговых биржах.
28. Современные методы розничной торговли.
29. Коммерческая товарная политика сбыта.
30. Оптимальное управление оборотом предприятия.
31. Сбытовая коммерческая деятельность производителей.
32. Особенности осуществления лизинговых операций.
33. Особенности развития факторинга в России.



6. Фонд оценочных средств для проведения промежуточной аттестации обучающихся по дисциплине 
6.1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения образовательной программы

	№ п/п
	Контролируемые разделы дисциплины (результаты по разделам)
	Код контролируемой компетенции (или ее части)
	Наименование оценочного средства

	1
	Научные основы коммерческой деятельности в России
	ПК - 15 (знать)
	Вопросы к собеседованию, тестовые задания, вопросы к защите реферата, варианты контрольных работ, зачетный билет

	2
	Методологические основы коммерческой деятельности в животноводстве
	ПК - 15 (знать)
	Вопросы к собеседованию, тестовые задания, вопросы к защите реферата, варианты контрольных работ, зачетный билет.

	3
	Организация управления коммерческой деятельностью в животноводстве.
	ПК - 15 
	Вопросы к собеседованию, тестовые задания, вопросы к защите реферата, варианты контрольных работ, зачетный билет.

	4
	Планирование сельскохозяйственного производства, бизнес-план предприятия.
	ПК - 15 
	Вопросы к собеседованию, тестовые задания, вопросы к защите реферата, варианты контрольных работ, зачетный билет.



6.2. Описание показателей и критериев оценивания компетенций на различных этапах их формирования, описание шкал оценивания:


	Показатели оценивания
	Критерии оценивания

	
	Достаточный уровень (удовлетворительно)
	Средний уровень (хорошо)
	Высокий уровень (отлично)

	ПК - 15 «Способностью к оценке затрат на обеспечение качества продукции, проведении маркетинга и подготовки бизнес-планов выпуска и реализации перспективной и конкурентоспособной продукции»

	Знать
	Фрагментарные представления о методах выполнения бизнес-плана по основным показателям деятельности организации, плана маркетинга. решении проблемы эффективности производства и сбыта продукции, управления затратами с помощью различного вида смет 
	Имеет основные теоретические знания о методах выполнения бизнес-плана по основным показателям деятельности организации, плана маркетинга. решении проблемы эффективности производства и сбыта продукции, управления затратами с помощью различного вида смет 
	Имеет основные глубокие знания о методах выполнения бизнес-плана по основным показателям деятельности организации, плана маркетинга. решении проблемы эффективности производства и сбыта продукции, управления затратами с помощью различного вида смет

	Уметь
	Фрагментарное умение:
- использовать методики оценки и современные 
способы группировки затрат;
- применять способы разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга;
	Имеет основные умения при использовании методики оценки и современные 
способы группировки затрат;
Умеет применять способы разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга;
	Умеет грамотно использовать методики оценки и современные 
способы группировки затрат;
Уверенно применяет способы разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга;

	Владеть
	Частичное владение навыками разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга;
	Владеет базовыми навыками разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга;
	Успешное и систематическое владение навыками разработки бизнес-планов производства и переработки сельскохозяйственной продукции, проведению маркетинга.



6.2.1. Шкалы оценивания
Шкала оценивания зачета
	Оценка
	Описание

	«Зачтено»
	Демонстрирует знание экономических терминов, понятий, процессов. Грамотно излагает материал. Отвечает на все вопросы. Выполняет ситуационную задачу. Допускаются незначительные неточности при ответе, незначительные затруднения при формулировании ответа.

	«Не зачтено»
	Демонстрирует отсутствие знания экономических терминов, понятий, процессов. Не отвечает на вопросы зачетного билета, не решает или неверно решает ситуационную задачу. Не отвечает на дополнительные вопросы по программе.



6.3. Типовые контрольные задания или иные материалы:
Указаны в приложении 1.

6.4.  Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций
Процедура оценивания зачета

Зачет проходит в письменной форме и в форме собеседования. Обучающемуся достается зачетный билет путем собственно-случайного выбора. Зачетный билет состоит из двух теоретических вопросов и ситуационной задачи. Для подготовки ответа на задания зачетного билета обучающемуся дается 15 минут. Защита ответа происходит в виде собеседования, на что отводится 5 минут. Ответ обучающегося оценивается «зачтено» либо «не зачтено» в соответствии со шкалой оценивания. При оценивании зачета учитываются результаты оценки, полученные при текущем контроле: подготовке и защите реферата, тестировании, собеседовании, проверке контрольной работы (заочная форма обучения).

7. Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины 
 
а) Основная литература

1. Беляевский И.К. Коммерческая деятельность [Электронный ресурс] : учебное пособие / И.К. Беляевский. — Электрон. текстовые данные. — М. : Евразийский открытый институт, 2008. — 344 c. — 978-5-374-00228-7. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/10700.html
б) Дополнительная литература
1. Дашков Л. П., О. В. Памбухчиян. Организация и управление коммерческой деятельностью. / М. : Дашков и К°, 2012. - 688 с.
2. Бунеева Р. И.. Коммерческая деятельность: организация и управление./ Р. И. Бунеева. - Ростов н/Д : Феникс, 2012. - 350 с.
3. Организация предпринимательской деятельности в АПК / С.И. Грядов, П.Е. Подгорбунских, В.А. Удалов и др. Под ред. С.И. Грядова – М.: КолосС, 2007 – 416 с.
4. Новицкий Н. И. Организация, планирование и управление производством (практикум). – М.: Изд-во «Крокус», 2010г. – 320 с.
5. Яковлев Б. И. Организация производства и предпринимательство в АПК [Текст]: учебник / Б. И. Яковлев, В. Б. Яковлев. - СПб. :Квадро, 2013. - 480 с.
6. Резник С.Д., Глухова И.В., Назарова Н.А., Черницов А.Е. Основы предпринимательской деятельности: содержание деятельности, качества и компетенции, профессиональная карьера, личная организация предпринимателя: Учеб. пособие / Под общ. ред. С.Д. Резника. – М.: ИНФРА-М, 2014. – 224с. – (Высшее образование: Бакалавриат).
7. Асаул А. Н. Организация предпринимательской деятельности [Текст] : учебник для вузов / А. Н. Асаул. - 4-е изд.. - СПб. : Питер, 2013. - 352 с.
8. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети "Интернет"
1. Электронно-библиотечная система «Лань». URL: http://e.lanbook.com (контракт № 94/15 от 11 марта 2015г.)
2. Электронно-библиотечная система «IPR-books» http://www.iprbookshop.ru/
3. Справочно-правовая система «Гарант». URL: http://www.garant.ru
4. Справочно-правовая система «Консультант». URL: http://www.consultant.ru
5. Официальный сайт Федеральной службы государственной статистики Российской Федерации. URL: www.gks.ru
6. Официальный сайт Государственной Думы РФ. URL:www.duma.gov.ru
7.  Официальный сайт Минэконразвития РФ. URL: www.economy.gov.ru


9. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины 

1. 	Коммерческая деятельность в животноводстве / Автор составитель: Зубарева Ю.В./ Методические указания для практических занятий студентов очной и заочной формы обучения направления подготовки 36.03.02 «Зоотехния», профиль «Технология производства продуктов животноводства (по отраслям)». – Тюмень, ГАУ Северного Зауралья, 2017. – [Электронный ресурс],20 стр.

10. Перечень информационных технологий
Программное обеспечение не требуется.

11. Материально-техническое обеспечение дисциплины

При изучении дисциплины «Коммерческая деятельность в животноводстве» используются технические средства обучения (мультимедийное оборудование).  При чтении лекций предусмотрено использование авторских презентаций, которые содержат визуальную информацию (текстовую, графическую, табличную и др.).
[bookmark: _GoBack]
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TIpu pa3paboTke pabodeit porpamMmsl y1eGHOH NUCLMIUIHHEI B OCHOBY TOJIOXKEHBI:

1) ®I'OC BO mo HampaBneHHio TOAroToBKH 36.03.02 «300TexHHs», YTBePKICHHBIN
MunucTepeTBoM 06pa3oBasus i Hayki PO «21» mapra 2016 r., npukas Ne 250.

2) Vuebubli mian npodmns «ArpoGuzHecy, onobped Yuensim cosetom ®IBOY BO «[AY
CesepHoro 3aypanbs» ot «03» utons 2016r., mpotoxon Ne 14.

Pa6ouass nporpamMma y4eOHOH AMCHHILIMHBI ogoOpeHa Ha 3acemaHud Kadeapbl DKOHOMHKY,
opranusauuu u ynpasnenus ALK ot «23» mas 2017 r. ITpotoxon Ne 11
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Pabouas mporpamMma yueOGHOH JHCLMILIHHEL 0100peHa MeToaudeckoii komuccueir MTH ot «19»
urons 2017 r. IIpotokon Ne 7
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